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EMPREENDEDOR

ISMO

Portugueses do Silicon Valley
abrem portas a tecnologicas

Pereira Ventures quer transformar boas ideias de empreendedores em grandes empresas

Dois emigrantes de sucesso na
Califdrnia — Armando Per
Hélder Antunes — pretendem
ajudar os empresirios portugue-
g3 com projectos teenoldgicos
inovadores a trithar o dificil c
minho da in clonalizagdo,
Para o efeito, crinram a Pere
ra Ventures (www.pereira-ven-
tures.com), wma organizagio
sediada ne Silicon Valley, que
VISa refirar as principais dores
de cabega aos empreendedores
que pretendem fazer crescer
os scus projectos, desde a ob
tenglo de financiamento, pas
sando pelo desenvolvimento de
estratégias de amque a0 merea
do e pelas melhores formas de
avangar para operaghbes de fu
30U aguisigio.
Temos observado que existe
em Portugal um nimero signifi
cutive de empresas teenolégt

[

naciona
Estados Unidos™,
der Antunes, um d
rentes da Percirn Venture
que bem também um o de
seo Systems, no

dos |"m-pun:.am~.d;1 Pe-
tures € colocar o sua
experiéncia adgquirida pesta re
gito da Cahfdroin ao servigo
dos empreendedor prsr:uxm
“Adt

recta do neg
tendéncias u:umlu 15 actuais
© como ¢ imporiante aparecer
no mercado mundial no momen
1o certo com o produte certo’

refere Armando Percira, o ou
o sdcio-gerente da
Ventures com experiéncia de li-
deranga de proje

rael (ver perfil dos promatorn
pdemuos contribuir |
o de uma nov

tugal que tenha ambigio d
tar presente no mercado min-
dial”, afirma Hélder Antunes.

Mudanga de atitude

Para atingir este objecrivo, Ar-
mando Pereira def e
cessirio mudar d Nu-
ma pequena empresa tecnoldgi-
ca, a minha expes cia dix que
€ mais Ficil corrigir uma ma de-
s do que o prego pago pLI.a
indecisio. Muitas vezes nio ¢

Pereira 3

r pelo relatdrio
* beva um

possivel espe
de uma eonsy
ano a cheg
com i intuigho @ conhecimento
do que se passi no mercad

E o fundador da Pereira V
tures nevescenta: “0 Silicon Val

L4 as em-
14
rem deixadas para os filhos e pe
Fa 08 NELoS, mas sim para gera-
rem valor ¢ serem vendidas ou
irem para a Bolsa. Ninguém i
veste numa empresa se ndo t-
ver um horizonte de saida com

crigl

ra que nmhum deve &
em Portugal”
Além de apostar em Portugal,

i Pereira Ventures tan 1 vad
PrOCUrar apoiar o arrangque ¢ o
desenvolvimento de projectos

eas de software, hlrrh.

inovadores noutras latitudes, no-
meadamente noutros paises eu-

20 e 50 milhdes de dilares
o de a nossa equipa ser fluente
linguas & ter sensibili-
dade para lidar com diferentes
culturas”, diz Armando Pereira.
doio RAMOS
jrmes t expressa impeea.pt

& agui 3

Aposte na inovacao.
Anuncie em video na internet.

05 PROTAGONISTAS

Armando Pereira

€ Hélder Antunes tém uma
histéria de vida com algumas
semelhangas. Ambos sio
agorianos e emigraram para
os Estados Unidos com

as familias. quando eram
adolescentes. Estudaram
Engenharia na Califdérnia,
subiram na vida a pulso e hoje
sdo dois dos lusodescendentes
mais influentes no Silicon Valley.
Antes de avangar com

0 projecto Pereira Ventures,
Armando Pereira teve uma
carreira de sucesso na drea

da gesto. nfo 58 no arranque
de CMPresas Como também

Na reestruturagao

de organizagbes com problemas
[passou trés anos em |sra
a desempentiar essas
tarefas)."Identificar as situagdes
e reagir depressa” ¢ 0 seu lema,
Per sua vez, Héder Antunes
tem ocupado cargos de
direcc@o na Cisco Systems nos
ultimos dez anos. Actsalmente
dirige a area de seguranga
wento

30 da multinaceonal
senta mil milthdes

de ddlares de facturagio).

Tem procurado constitus

um 1ibi portugués no Silicon
Valley que coins: rair

desta regido

o«

para Portugal

re, semicondutores, tecnalogias

» O financiamenta pode ser feito a projectos na fase inicial (capital
semente] até um milhdo de ddlares & a projectos de expansio

tre

® O capital de risco associada pode envalver projectos de fusdes

= Além do mercado portugués, a Pereira Ventures pretende apolar
iniciativas de outros paises europeus e dos Estados Unidos

http://expresso.assineja.pt/imgs/print.aspx?i=2.14.180&p=21&t=149F680DF2
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LEMOVEIS

Controlo
de devedores
arranca

TMN, Sonccom ¢ Vodafone
avangam na praxima
semana com base de dados
comum gue abrange

200 mil nio pagadores

A hase de dados de elientes de-
vedores na drea das telecomuni-
caghes vai ser langada na prdxi-
ma semana com 200 mil n
tos que dizem respeito a indivi-
duas ¢ empresas com assinar-
ra que tém uma divida igual ou
superior a0 ordenade minimo
nacional (€450). Isto significa
que para os operadores midveis
existirio actualmente mais de
90 milhfies de incobriveis.

A Iniciativa resulta da chama-

ungar apds
dighes de funcionamento te-
rem sido aprovadas pels Comis-
sio Macional de Protecgio de
Dados, em 2008,

A base de dados ¢ proprieda-
de dos operadores de telecomu-
nicagdes TMN, Sonaccom (Dp-
timus) ¢ Vodalone, € gerida pe
la Credinformagbes/ Equ
multinacional especialista CI‘H
servigos de erédito ¢ ¢ constitul-
da por dados fornezidos por es-
tes operadores. Na pritica, a
base de dados pretende evitar
gue s consumidores se lor
nem clientes de virias operado-
ras de telecomunic
mulanda dividas em todas elas,

De cardcter restrito ¢ utiliza
da unicamente pelos operado
res que contribuem com infor-
5 clientes devedo

; o 2
duo Albano Santos, director
% Portugal,

empresas aderentes, umn vez
que disponibiliza informagio
fgica que minimiza o ris-
co de nio pagamento ou me
ilicagio dos uti
£ MO BOUres opes

aeontece em v
meadamente em
de iniciativas desta natureza se
Integram com os sectores ban-
cirio e de wilities™, afirma Al-
f ndo que

sentido de “permitir a existén-
a de base de dados para bons
pagadores”. LR.

www.dirnet.pt
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